RAPPORT DE VISITE
N° XXX du JJ/MM/AA

Prospect visité

Raison sociale :
Enseigne Commerciale :
Secteur d'activité :
Adresse Rue :

BP: Ville :

Pays :

Mel: Site Web:
Telephone (s) : ax:

Profil de I'entreprise

Forme juridique :

Statut : Etablissement Principal ou secondaire
Filiale d'un groupe :

Si oui lequel :

Date de début des activités :

Nombre de salariés :

Différents secteurs d'activité :

- CA annuel

- CA annuel

- CA annuel

- CA annuel

- CA annuel

CA GLOBAL annuel :

Etablissement(s) secondaire(s) dans le pays:
Agence(s) :

Distributeur(s) :
Etablissement(s) a I'étranger :
Filiale(s) :

Distributeur(s)

Synthése de I'entretien

Matériels ou équipements en place :

Fournisseurs concurrents en place:

Evaluation des besoins immédiats :

Evaluation des besoins dans les prochains mois :

Evaluations des besoins dans les prochaines années :

Le prospect est - il ouvert a des propositions ? si oui sur quel(s) produit(s)
Le prospect connaissait-il I'entreprise ?

Personne rencontrée
Nom :
Prénom :
Fonction:
Téléphone personnel :
Mél
Décisionnaire :

CONTACT - EXPORT
Service Commercial Hixport
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Photo de I'entreprise visitée

Principaux responsables

Directeur Général

Nom :

Prénom :

Téléphone personnel :

Mél :

Décisionnaire :
Directeur Financiére

Nom :

Prénom :

Téléphone personnel :

Mél :

Décisionnaire :
Directeur Commercial

Nom :

Prénom :

Téléphone personnel :

Mél :

Décisionnaire :
Directeur des Achats

Nom :

Prénom :

Téléphone personnel :

Mél :

Décisionnaire :
Directeur Technique

Nom :

Prénom :

Téléphone personnel :

Mél :

Décisionnaire :

Rédacteur du rapport
Nom :
Prénom:
Téléphone personnel :
Mél :



